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Главные достижения 2025 года

Вопрос: Год был насыщен событиями. Если бы 
вам пришлось выделить главное достижение 
2025 года, что бы это было?

Ответ: Знаете, выбрать что‑то одно действи-
тельно сложно — настолько год был продуктив-
ным. Если говорить о ключевых направлениях, 
я бы выделил три основных момента.

Первое — это серьёзные инвестиции в наш 
производственный потенциал. Мы завершили 
многолетний процесс консолидации активов, 
выкупив последний цех на территории «Стром-
машины». Параллельно запустили новую линию 
лазерной резки — это часть нашей стратегии 
по последовательной модернизации завода.

Второе — запуск новых бизнес-направлений. 
Особенно горжусь тем, что наконец‑то зарабо-
тал наш проект по продаже башенных кранов. 
Мы вложили в него огромное количество сил 
и времени, и сейчас видим, как он выходит 
на стадию активных продаж.

И третье — цифровая трансформация. Весь год 
мы активно работали над автоматизацией про-
цессов, внедряли «Битрикс24». Это не разовый 
проект, а непрерывный процесс, который мы 
не только продолжаем, но и наращиваем.

ИНТЕРВЬЮ 
С РУКОВОДИТЕЛЕМ

+7 (920) 340-40-97
(4932) 930-330 доб. 169

+7 (991) 118-20-29

tsproekt@msg37.ru

ПРОЕКТИРОВАНИЕ ОБЪЕКТОВ ГРАЖДАНСКОГО 
И ПРОМЫШЛЕННОГО НАЗНАЧЕНИЯ

• ПРОЕКТИРОВАНИЕ МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ
• РАЗРАБОТКА РАЗДЕЛОВ КМ И КМД
• РАСЧЕТЫ МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ

ТЕХСТРОЙПРОЕКТ

РАЗРАБОТКА КМД

От подготовки концепции до ввода в эксплуатацию

ПРОЕКТНАЯ И РАБОЧАЯ
ДОКУМЕНТАЦИЯ

ОБСЛЕДОВАНИЕ ЗДАНИЙ
И СООРУЖЕНИЙ

АВТОРСКИЙ НАДЗОР
И ТЕХ. СОПРОВОЖДЕНИЕ

РЕКОНСТРУКЦИЯ
КАПИТАЛЬНЫЙ РЕМОНТ

ДИЗАЙН
ПРОЕКТЫ

техстройпроект.рф
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Ключевые события 
и партнёрства 2025 года

Вопрос: Мы знаем, что год был насыщен 
и внешней активностью. Какие поездки и меро-
приятия стали для вас наиболее знаковыми?

Ответ: Действительно, этот год стал для нас 
временем выхода на федеральный уровень. 
Если говорить о самых ярких событиях, я бы 
выделил несколько ключевых моментов.

Начну с выставки СТТ — это был действительно 
громкий выход. Мы установили башенный кран 
с нашей подсветкой, который было видно даже 
с МКАДа. Такой масштабный ребрендинг и пре-
зентация компании стали важным заявлением 
о наших амбициях.

Что касается партнёрств — мы активно наращи-
ваем сотрудничество с лидерами рынка. Недавно 
я вернулся из поездки в Нижний Тагил, где мы ра-
ботали совместно с Hans Laser. Расширяем взаи-
модействие с «Evraz Steel Building» — это знаковый 
партнёр для нас. Также активно работаем с такими 
крупными международными компаниями, как «Ве-
лесстрой» и «Rencons Heavy Industries».

Отдельно хочу выделить проект «Цивилизация» — 
лично для меня он стал особенным. Это сотрудни-
чество с архитектурным сообществом, направлен-
ное на популяризацию строительных материалов. 
Интересно, что всё началось с наших креативных 
роликов — автор проекта увидел видео, где мы 
сбрасывали разные объекты с башенного крана, 
и сам предложил сотрудничество. Это тот случай, 
когда нестандартный подход к продвижению при-
вёл к действительно интересному партнёрству.

Стратегические приоритеты MSG 
на 2026 год

Вопрос: Переходя к следующему году, что ста-
нет главными приоритетами MSG в 2026 году?

Ответ: Если говорить о ключевых фокусах, то мы 
продолжаем движение в сторону федерализа-
ции компании. Это наш стратегический курс. 
Уже в следующем году мы кардинально меняем 
подход к продажам — создаём в Москве верх-
неуровневый отдел продаж по новой для нас 
модели. Сейчас мы как раз активно формируем 
московский филиал.

Новая стратегия предполагает чёткое разделе-
ние на три ключевые компетенции:

•	 Разведка (Scouting) — это поиск возможно-
стей, лидогенерация, аналитика рынка.

•	 Охота (Hunting) — непосредственная рабо-
та с клиентами, заключение контрактов.

•	 Фермерство (Farming) — глубокая работа 
с существующей клиентской базой, что-
бы клиенты оставались с нами надолго. 
По сути, это наш бэк-офис.

Вопрос: А какую роль в этой трансформации 
играют цифровые инструменты?

Ответ: CRM-система — это основа нашего 
масштабирования. В 2026 году мы завершаем 
внедрение Bitrix24 по всему холдингу, создавая 
единую цифровую платформу. Без этого невоз-
можно уверенно открывать филиалы в разных 
городах и обеспечивать работу производ-
ственных мощностей в режиме 24 / 7. По сути, 
мы строим цифровой скелет компании, кото-
рый позволит нам расти без потери качества 
обслуживания.

Корпоративная культура  
и ценности MSG

Вопрос: MSG — это в первую очередь люди. 
Как вам удаётся поддерживать единство и об-
щие ценности в таком большом коллективе?

Ответ: Вы затронули очень важную тему. Дей-
ствительно, основа всего — это люди и общая 
культура. Мы сознательно выстраиваем её 
через несколько ключевых инструментов.

Прежде всего, это наш Кодекс MSG — не про-
сто формальный документ, а реально рабо-
тающая система ценностей. Но ещё важнее, 
что топ-менеджмент лично демонстрирует эти 
принципы на практике. Мы постоянно доносим 
их до всех сотрудников — через личное обще-
ние, корпоративные мероприятия, обучение.
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Вопрос: И какой результат вы видите от такого 
подхода?

Ответ: Когда есть общее понимание целей, мы 
начинаем привлекать именно тех людей, кото-
рые разделяют наши ценности. И тогда проис-
ходит удивительная вещь — возникает та самая 
синергия, когда команда достигает качественно 
новых результатов. В управлении это называется 
эмерджентностью: целое становится больше, 
чем просто сумма отдельных частей. Именно 
этот эффект мы и видим в нашем коллективе.

Об эмерджентности в бизнесе

Вопрос: Часто в бизнес-среде говорят 
об эмерджентности. Что вы вкладываете в это 
понятие?

Ответ: Если просто, эмерджентность — это 
когда из соединения простых элементов рожда-
ется нечто совершенно новое, с уникальными 
свойствами. Как в химии: возьмите водород 
и кислород по отдельности — они горючие газы. 
Но соедините их в правильной пропорции — 
и получается вода, которая уже тушит огонь.

Вопрос: И как этот принцип работает в бизне-
се, в вашей компании?

Ответ: В бизнесе это работает точно так же. 
Отдельный специалист — это ценно, но когда 
люди объединяются в сплочённую команду, 
появляется нечто большее. Возникает синергия: 
мы начинаем лучше развиваться, эффективнее 
противостоять вызовам рынка, поддерживаем 
друг друга в сложные моменты. Именно это объ-
единение и даёт тот самый эффект эмерджент-
ности — команда становится способной на то, 
что не под силу отдельным её участникам. 
И благодаря этому мы действительно растём 
и становимся лучше как компания.

Каким мы хотим видеть бренд MSG

Вопрос: Каким вы хотите, чтобы люди воспри-
нимали бренд MSG? Что бы вы хотели слышать 
о компании?

Ответ: (Улыбаясь) Знаете, мы хотим, чтобы 
о нас говорили как о команде, которая умеет 
делать невозможное. Чтобы звучало примерно 
так: «Есть такой федеральный холдинг — MSG. 
Производство в Ивановской области, филиалы 
от Москвы до Дальнего Востока. Ребята особен-
ные — нестандартные, как волшебники. Всегда 
сплочённые, всегда горой друг за друга. И бла-
годаря этой команде они решают любые, даже 
самые сложные задачи — будь то сроки, качество 
или создание новых продуктов».

Вопрос: Звучит как образ идеального пар-
тнёра. Как этого достичь?

Ответ: Именно поэтому мы стремимся к тому, 
чтобы название MSG стало синонимом качества. 
Чтобы клиент точно знал: обратившись к нам, 
он получит соблюдение сроков, высочайшее 
качество, гарантии и абсолютную порядочность. 
Чтобы с нами было не просто выгодно рабо-
тать — чтобы хотелось дружить и возвращаться 
снова.

Итоги года и взгляд в будущее

Вопрос: Напоследок, что бы вы сказали нашим 
читателям, подводя итоги этого сложного года 
и глядя в следующий?

Ответ: (Серьёзно) Этот год действительно был 
испытанием для многих, включая нас. Но я уве-
рен: чтобы преодолевать такие периоды, нельзя 
останавливаться в развитии. Нужно постоянно 
работать над эффективностью — снижать из-
держки, автоматизировать процессы, повышать 
скорость принятия решений. В этом, как ни па-
радоксально, и секрет устойчивости бизнеса, 
и даже секрет молодости. Компании, которые 
перестают развиваться, стареют. Это касается 
и людей.

Вопрос: Каким вы видите следующий год?

Ответ: Следующий год потребует от нас 
ещё большей собранности. Но это не повод 
для пессимизма! Наоборот — время искать 
новые возможности, осваивать рынки, создавать 
востребованные продукты. Становиться более 
финансово грамотными, более взвешенными 
в управленческих решениях. Действовать осоз-
нанно — это наша главная задача.

Вопрос: Ваше пожелание накануне нового 
года?

Ответ: Прежде всего желаю всем гармонии. 
В периоды стресса особенно страдают наше 
ментальное здоровье и психика, а за ними — 
и физическое состояние. Берегите себя 
и своих близких. Только сохраняя внутреннее 
равновесие, можно принимать верные реше-
ния и двигаться вперёд. Сложности дают нам 
возможность развиваться, посмотреть на вещи 
по‑другому и начать действовать иначе.
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2 автобетононасоса с подачей 
до 37 и до 42 метров (со стрелы) 
и до 150 метров дополнительной 
трассы (легкие трубы, гибкие 
шланги)

Производительность 
до 170 м3 смеси в час

Работаем в выходные дни, 
продленную и ночную смены

Скидка на услуги бетононасосов 
при заказе вместе с бетоном MSG

Телефоны для консультации и заказа:
+7 (910) 990 03 74 – Елена
+7 (905) 109 46 60 – Денис

АВТОБЕТОНОНАСОСЫ
Отгрузка с двух независимых БСУ, 
производительность до 80 м3 в час 

Работаем в зимний период, подогрев воды 
и инертных материалов, теплый бетон

Каждая партия проверяется в собственной 
аттестованной лаборатории

Доставка осуществляется собственным 
автопарком миксеров
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MSG В ЦИФРАХ
Общее количество  
отгрузок

Прирост  
производственных 
площадей, м2

Сколько новых клиентов 
осуществили касание 
с отделом продаж

Количество 
проданных 
башенных кранов

В скольких странах, 
осуществляются продажи

Количество продукции, 
отправленной клиентам, шт

В скольких регионах 
осуществляются продажи

Масса реализованной 
продукции, кг

29 065
10 400

6 211 5

4

86 350

14 230 000 000
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ИНТЕРЬЕРНЫЕ 
ПОТОЛОЧНО-СТЕНОВЫЕ 
ПАНЕЛИ MSG

тел. 930-330

В отличие от традиционных аналогов из дерева 
или пластика, металлические панели незамени-
мы на объектах с повышенными требованиями 
к прочности, долговечности и устойчивости 
к внешним воздействиям. Это идеальное ре-
шение для производственных цехов, складских 
комплексов и коммерческих пространств, где 
важна надёжность. При этом эстетика панелей 
позволяет применять их и в жилом секторе 
для создания акцентных элементов. Монтаж 
максимально прост и не требует сварки: пане-
ли крепятся к подготовленной поверхности 
саморезами, что сокращает время и стоимость 
установки.

Продукт представляет собой уникальную кон-
струкцию из стали, изогнутую по технологии 
«змейки» под углом 90 градусов. Панели выпу-
скаются длиной до трёх метров, что обеспечи-
вает вариативность при проектировании. Мы 
предлагаем выбор по толщине металла и типу 
покрытия (одностороннее или двухстороннее) 
для реализации любых дизайнерских концепций.
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ОТ НАДЕЖНОГО БЕТОНА — 
К БЕЗУПРЕЧНЫМ СМЕСЯМ. 
NAVEKA

Для нас, MSG, быть надёжным производите-
лем — значит не только делать качественный 
бетон, но и предвидеть ваши потребности. Наши 
собственные мощности и контроль на всех эта-
пах позволяют нам гарантировать высочайшее 
качество продукции. Видя ваш растущий спрос 
и отвечая на ваше доверие, мы представляем 
новую линейку продуктов — сухие строительные 
смеси под брендом MSG, где действуют те же 
стандарты качества, что и в нашем бетоне.

Рынок стабильно растёт: за период 
2018‑2022 годов объём потребления увеличил-
ся более чем на 60 % (по данным BusinesStat). 
Это доказывает, что строительство активно 
развивается, а потребность в качественных от-
делочных материалах становится только острее. 
Особенно это касается универсальных номер-
ных смесей, которые используются на каждом 
объекте. Именно поэтому мы выбрали путь 
«снизу вверх»: начинаем с базовых номерных 

смесей, чтобы закрыть ключевую потребность 
рынка, а затем будем наращивать ассортимент 
более сложными составами. Этот путь не толь-
ко максимально удобен для наших клиентов, 
но и идеально соответствует нашим производ-
ственным мощностям, позволяя гарантировать 
стабильное качество на каждом этапе.

В основу нашего нового произ-
водства легла прочная база: соб-
ственная цементная перевалка, 
отлаженные прямые поставки 
цемента с заводов, многоступен-
чатый контроль качества и соб-
ственная производственная пло-
щадка на улице Соликамской. 

Объединив эти активы в единый комплекс 
и дополнив их современной линией, мы полу-
чили возможность выпускать не только цемент 
и бетон, но и качественные готовые сухие смеси. 
В 2025 году мы завершили строительство ком-
плекса и запустили выпуск первых продуктов.

Наша уверенность в этом сегменте основана 
на четырёх ключевых факторах:

•	 стабильный спрос — ежегодный ввод сотен 
тысяч квадратных метров жилья в регионе 
гарантирует стабильный и долгосрочный 
спрос на отделочные материалы;

•	 уникальное предложение — мы, первый 
в Ивановской области производитель, кото-
рый сочетает собственную сырьевую базу 
с полным циклом контроля качества;

•	 низкое качество конкурентов — данные 
«СПССС» подтверждают: до половины 
рынка простых смесей занято продукцией 
сомнительного качества. Мы закрываем эту 
нишу, предлагая гарантированно каче-
ственный товар;

•	 подготовленная клиентская база — у нас уже 
есть клиенты, довольные нашим фасо-
ванным цементом. Им проще и логичнее 
перейти на наши смеси, чем эксперименти-
ровать с неизвестными брендами.

Мы организовали производство по принципу 
полного цикла: песок проходит сушку и разде-
ление на фракции, после чего все компоненты 
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дозируются, смешиваются и фасуются в бумаж-
ные мешки. Производительность достигает 
10 тонн в час. Всё сырьё локализовано: мы 
используем песок из карьеров региона и це-
мент, который поступает на нашу перевалку. 
Это исключает зависимость от случайных 
поставщиков и гарантирует стабильно высокое 
качество продукции.

Мы начали с максимально практичного ассор-
тимента. Вся линейка, объединённая брендом 
«На века», включает стандартные номерные 
смеси М150 и М300 — универсальные реше-
ния для черновой отделки, стяжек, штукатурки 
и выравнивания поверхностей внутри и сна-
ружи помещений. Это обязательный минимум, 
востребованный и у строительных компаний, 
и в рознице, и у частных мастеров.

В перспективе мы планируем развивать ли-
нейку в сторону более сложных составов. Уже 
сейчас наше производство готово к работе 
как на цементном, так и на гипсовом вяжущем, 
а также к выпуску смесей для механизирован-
ного нанесения. Это особенно важно для на-

ших собственных бригад: они смогут выпол-
нять несколько этапов отделки, используя 
наши материалы. Вся продукция будет строго 
соответствовать ГОСТам РФ и маркироваться 
в системе «Честный ЗНАК».

Начнём с родного региона: здесь наш депар-
тамент продаж уже давно и успешно работает 
с этим ассортиментом, представляя других 
производителей. Теперь мы постепенно 
переводим клиентов на собственную продук-
цию. Одновременно мы выходим на ключевых 
региональных операторов и планируем выход 
в федеральные сети, в том числе в «Леруа 
Мерлен».

В основе этой истории лежит доверие. Если вы 
уже доверяете нашему цементу, можете быть 
уверены и в сухих смесях. Мы вкладываемся 
в производство, потому что хотим развивать 
линейку дальше. Если хотите узнать о нашей 
продукции, получить спецификации или обсу-
дить поставки — просто дайте знать. Мы с удо-
вольствием расскажем подробнее и подберём 
решение под ваши задачи.

ТЕПЕРЬ И В УПАКОВКЕ ПО 25 КГ

МСГБЕТОН.РФ
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АРХИТЕКТУРА,  
ПРИРОДА, ПРОЧНОСТЬ: 
ТРИ ПРИЧИНЫ ВЫБРАТЬ 
РЕШЁТЧАТЫЙ НАСТИЛ

В общественных и парковых зонах особенно важна 
сочетаемость материалов. Благодаря лаконич-
ности и визуальной лёгкости решётчатый настил 
органично вписывается в окружение и гармонично 
сочетается с другими природными элементами 
ландшафтного дизайна.

С функциональной точки зрения материал универ-
сален: он подходит для обустройства горизонталь-
ных пешеходных дорожек, велодорожек, ступеней, 
автомобильных парковок и различных зон в парках.

Ещё одно важное преимущество — антиван-
дальность. Прочная металлическая конструкция 
обладает высокой стойкостью к механическим 
повреждениям, что делает её надёжным решением 
для общественных пространств.

Какой настил выбрать?

Сварной настил наиболее востребован в про-
мышленной сфере. Это обусловлено несколь-
кими ключевыми преимуществами:

Компания MSG уже давно продвигает использование решётчатого 
настила не только в промышленности, но и в градостроительстве. 
Растущая популярность этого материала среди архитекторов 
обусловлена тремя ключевыми факторами: функциональностью, 
долговечностью и стильным внешним видом. Кроме того, настил 
отличается устойчивостью к загрязнениям.

•	 масштабным серийным производством, 
обеспечивающим большие объёмы выпуска;

•	 более доступной стоимостью по сравнению 
с альтернативными решениями;

•	 возможностью оснащения противоскользя-
щими зубьями — важным фактором для объ-
ектов с повышенными требованиями 
к безопасности.

В гражданском строительстве чаще используют 
прессованный настил. Его преимущество — бо-
лее эстетичный внешний вид, который обеспе-
чивается правильной геометрией и гладкой 
поверхностью.

Ещё одно важное достоинство — возможность 
изготовления ячеек определённого диаметра. 
Благодаря этому в отверстия не проваливается 
женский каблук, что особенно актуально для пе-
шеходных зон с высокой проходимостью.

Предлагаем ознакомиться с уже реализованны-
ми проектами.

Парк «Зарядье» (Москва)

Этот объект — одно из самых посе-
щаемых мест, где восемь лет назад 
был установлен решётчатый настил. 
Примечательно, что сегодня покрытие 
выглядит практически как новое.

В парке настил выполняет сразу не-
сколько функций:

•	 обеспечивает дренаж и водоотве-
дение вдоль мощения;

•	 служит перекрытием вентиляцион-
ных воздушных каналов подземных 
помещений.

Тот факт, что ведущее иностранное 
архитектурное бюро выбрало этот ма-
териал ещё восемь лет назад, а покры-
тие до сих пор сохраняет безупречное 
состояние, — лучшее доказательство 
эффективности решения.
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Озеро Сенеж (Солнечногорск)  
и Стахановское озеро (Электросталь)

Оба проекта — парковые зоны в Московской об-
ласти. В них решётчатый настил использовали 
для обустройства пешеходных и велодорожек 
вокруг водоёмов.

Спасо‑Евфимиев монастырь (Суздаль)

Этот проект выделяется особой эстетической 
задачей. Решётчатый настил использовали 
для благоустройства площадки на территории 
тюремного корпуса при монастыре.

Основные причины выбора этого материала:

•	 долговечность — металлический настил 
может служить десятилетиями без ремонта;

•	 устойчивость к нагрузкам — покрытие вы-
держивает интенсивную эксплуатацию.

Существенным преимуществом оказалась 
и экологичность решения. Благодаря решётча-
той структуре, пропускающей свет и влагу, трава 
может расти сквозь настил. Это позволяет:

•	 не нарушать природный ландшафт;
•	 создавать эффект «зелёной» дорожки.

Настил пришёл 
на смену устаревшим 
деревянным покры-
тиям, которые тре-
бовали регулярной 
замены.

это гибкий и долговечный инструмент в руках 
архитекторов и градостроителей, способный 
решать сложные задачи — от функциональных 
и экологических до художественно эстетических.

Возможности материала действительно ши-
роки: он отвечает самым разным требованиям, 
включая:

•	 высокую долговечность (срок службы со-
ставляет 50‑70 лет);

•	 эффективный дренаж;
•	 создание антивандальных покрытий;
•	 обеспечение эстетической привлекатель-

ности объектов.

Если ваш проект требует индивидуального 
проектирования, расчётов и изготовления 
нестандартных решений — с особыми вырезами, 
ячейками или уникальным финишным покрыти-
ем — ключевое значение приобретает эксперти-
за в адаптации этого материала.

По прямому запросу архитектурного бюро 
«МОХ» материал поставили без оцинков-
ки. Цель заключалась в том, чтобы металл 
естественным образом подвергался корро-
зии и приобретал ржавый, состаренный вид. 
Такой эффект органично вписался в средне-
вековую атмосферу и архитектурный облик 
древнего монастырского комплекса.

Этот пример наглядно демонстрирует нашу 
гибкость и готовность реализовывать нестан-
дартные художественные решения, учитыва-
ющие специфику и атмосферу объекта.

Решётчатый настил перестал быть исключи-
тельно промышленным элементом. Сегодня 

В конечном счёте будущее градостроительства 
определяется решениями, которые гармонично 
сочетают долговечность, эстетику и функцио-
нальную универсальность. Решётчатый настил 
полностью готов отвечать этим требованиям 
и принимать вызов времени.
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ВАШ ИДЕАЛЬНЫЙ ПОЛ — 
НАША БЕТОННАЯ ЗАБОТА!
Топпинговые полы, отличный выбор для различных типов 
помещений. 

Преимущества топпинговых полов:

•	 ●Долговечность
•	 Прочность
•	 Износостойкость
•	 Легкость в уходе
•	 Эстетика
•	 Стойкость к истиранию и ударам
•	 Экономичность

Эстетика и функциональность
Мы предлагаем широкий выбор отделок и тек-
стур, которые позволят вам создать стильный 
и современный интерьер. Бетонные полы могут 
быть как гладкими и блестящими, так и тексту-
рированными, что добавит индивидуальности 
вашему пространству.

Экологичность
Наши материалы безопасны для здоровья 
и окружающей среды. Мы заботимся о том, что-
бы наши решения были не только красивыми, 
но и экологически чистыми.

Наши услуги:

•	 Бетонирование полов для жилых и коммер-
ческих помещений

•	 Наливные полы
•	 Полы с топпингом
•	 Ремонт и восстановление существующих 

полов
•	 Консультации и проектирование

Качество и надежность
Мы предлагаем только высококачественные 
бетонные смеси, которые обеспечивают долго-
вечность и прочность ваших полов. Наши полы 
выдерживают любые нагрузки и сохраняют свой 
вид на протяжении многих лет.

Индивидуальный подход
Каждое помещение уникально, и мы понимаем 
это. Наша команда профессионалов поможет 
вам выбрать оптимальное решение, учитывая 
ваши потребности и пожелания.

Как мы работаем:

1.	 Консультация: мы выслушаем ваши пожела-
ния и предложим оптимальные решения.

2.	 Замеры: профессиональные замеры по-
могут нам точно рассчитать необходимые 
материалы.

3.	 Установка: наша команда опытных специ-
алистов выполнит работы быстро и каче-
ственно.

4.	 Гарантия: мы предоставляем гарантию 
на все наши услуги и материалы.

+7 (910) 667 33-33 — Роман

+7 (920) 356 97 71 — Андрей
mironovandre@mail.ru

мс37.рф
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РЕШЁТЧАТЫЙ НАСТИЛ:
РОСТ И ПЕРСПЕКТИВЫ 
2026 ГОДА

Успех стал результатом сочетания нескольких 
факторов. Прежде всего, мы провели анализ 
спроса, который выявил наименее востребо-
ванные позиции. В ходе диалога с клиентами 
мы согласовали переход на те номенклатурные 
группы, которые можем выпускать без значитель-
ных затрат на переналадку. Это позволило устра-
нить «узкое место» в производстве. Во-вторых, 
мы уделили пристальное внимание развитию 
персонала: благодаря обучению и повышению 
квалификации сотрудников производитель-
ность труда на линиях возросла, а процент брака 
сократился.

Результаты говорят сами за себя: в тоннажном 
выражении выработки продукции за послед-
ний год видим прирост 20 % на тех же площадях 
и на том же оборудовании. Если же оценить 
динамику за три года, то наши производственные 
мощности выросли в четыре раза. Сегодня мы 
вышли на рекордный показатель в 800 тонн в ме-
сяц, но для нас это лишь промежуточный рубеж 
на пути к новым, ещё более амбициозным целям.

Производство 
оборудования 
Мы наладили выпуск оборудо-
вания не только для собствен-
ных нужд, но и для продажи 
на внешнем рынке. На эту про-
дукцию уже сформирована оче-
редь заказов, что подтверждает 
её востребованность.

Экологическая переработка
В ближайшее время мы запустим новую 
линию по производству проволоки 
из отходов после резки рулонного 
проката. Этот важный проект позволит 
решить вопрос утилизации собственно-
го вторсырья и одновременно органи-
зовать выпуск новой продукции.

Развитие производства настила
Вскоре мы введём в эксплуатацию 
ещё одну линию по выпуску решётчато-
го настила. Это повысит общую произ-
водительность, упростит обслуживание 
и сократит время на планово-предупре-
дительные ремонты (ППР). 

Мы не ограничиваемся основным 
производством и активно развиваем 
несколько перспективных 
направлений:

Лазерные технологии
В этом году мы уже 
запустили две новые 
современные лазерные 
установки и планируем 
активно развивать это 
направление и наращи-
вать наши возможности 
в данной области.
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Чтобы справиться с ожидаемым ростом спроса, 
мы уже разрабатываем план развития мощно-
стей. Мы рассматриваем возможность приоб-
ретения зарубежных линий, но параллельно 
проектируем уже третью собственную установку. 
Новая линия будет полуавтоматической, практи-
чески полностью автоматической, что минимизи-
рует использование ручного труда. Это позво-
лит обеспечить максимальный объём выпуска 
при неизменно высоком качестве продукции.

На следующий год 
мы ставим перед собой 
амбициозную цель: выйти на 
ежемесячный выпуск в 2000 тонн 
штрипса (металлических полос). Учи-
тывая, что наш текущий рекорд - 800 тонн в 
месяц, задача является серьёзным вызовом, но мы 
обладаем всеми необходимыми ресурсами и уверен-
ностью для её достижения.

Традиционно 
нашими ключевыми 
клиентами являются круп-
ные предприятия нефтегазовой 
и химической промышленности. 
Параллельно мы проводим диверсифика-
цию и активно развиваем направление прессо-
ванного настила, ориентированное на рынки 
благоустройства, архитектуры и систем хране-
ния. Для укрепления позиций в данной нише мы 
развернули собственную линию прессованного 
настила. Её запуск в этом году способствовал 
росту общего объёма выпуска и расширению 
ассортимента для наших клиентов.

Помимо основного продукта, мы уже выпуска-
ем ряд сопутствующих материалов: порезку 
простого штрипса, а также полосу с зубом 
противоскольжения и без него. В перспективе 
мы планируем расширить эту линейку за счёт 
выпуска вязальной проволоки из собственного 
вторичного сырья.

Сейчас проект находится 
в активной стадии проекти-

рования: некоторые эле-
менты уже готовы 

к реализации.

Высота здания 
до низа ферм 
от 4,5 до 9 метров

Длина зд
ания —

 по за
просу

Ш
ирина здания в осях 

18 или 24 метра

готовыездания.мсг.рф

КАПИТАЛЬНЫЕ БЫСТРОВОЗВОДИМЫЕ 
ТИПОВЫЕ ЗДАНИЯ, ОТВЕЧАЮЩИЕ 
ТРЕБОВАНИЯМ ПОЖАРНОЙ БЕЗОПАСНОСТИ

ПРОЕКТИРОВАНИЕ   ИЗГОТОВЛЕНИЕ   ДОСТАВКА   МОНТАЖ

+7 (4932) 930-330 доб. 161
+7 (920) 342-98-17

В стоимость входит:
– Проектная документация
– Изготовление металлоконструкций 
– Металлопрокат
– Расходные материалы
– Дробеструйная обработка металла
– Нанесение антикоррозийной защиты

Р
еклам

а

MSG - magazine - 2026 (15)

28



КАК ОТЕЧЕСТВЕННОЕ 
КРАНОСТРОЕНИЕ
ПОКОРЯЕТ ВЫСОТЫ.  
НОВЫЙ БАШЕННЫЙ КРАН

Этот нижнеповоротный кран создан 
для работы на высотных объектах. Его 
горизонтальная стрела позволяет возво-
дить здания высотой до 87 метров — это 
эквивалент 25‑27 этажей, что делает 
машину мощным инструментом для со-
временного жилого строительства. 
Изначально рассчитанный на работу 
в условиях первого ветрового района 
(Москва и Московская область), кран 
КБ-515 отлично зарекомендовал себя 
в панельном домостроении.

Подразделение башенных кранов компании не просто следует 
за рынком, а активно формирует его, создавая новые модификации 
для самых сложных строительных задач. Ярким прорывом этого 
года стал кран КБ-515 в исполнении 17.

Кран КБ-515 
(исполнение 17) 
не имеет аналогов 
на российском рынке 
и не сталкивается 
с прямой конкуренцией — 
ни с отечественными, 
ни с зарубежными 
производителями.

Строительная карта страны меняется: в столич-
ном регионе доминирует монолит. Панельные 
технологии всё ещё остаются востребованными 
в других областях, которые относятся ко вто-
рому ветровому району. Там воздушные потоки 
оказывают экстремальное давление на конструк-
цию кранов. Чтобы не терять грузовысотные 
характеристики крана и дать «второе дыхание» 
за пределами Центра, компания приняла реше-
ние о модернизации. Проектная группа получила 
техническое задание: адаптировать конструкцию 
к повышенным ветровым нагрузкам. Это серьёз-
ное усиление, которое потребовало применения 
специализированных сталей и спецметаллов, 
способных выдерживать стихию.

Уникальный игрок в высшей лиге

Кран КБ-515 (исполнение 17) не имеет аналогов 
на российском рынке и не сталкивается с прямой 
конкуренцией — ни с отечественными, ни с зару-
бежными производителями.

На схожих высотах теоретически могут исполь-
зоваться верхнеповоротные приставные краны. 
Однако КБ-515 был целенаправленно создан 
для подъёма тяжёлых панелей. Верхнеповорот-
ный кран для работы с такой нагрузкой должен 
иметь грузоподъёмность не менее 16 тонн. 
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Как правило, это узкоспециализированные, 
более дорогие и менее доступные модели.

Ключевое преимущество КБ-515 — экономи-
ческая эффективность. Один передвижной 
нижнеповоротный кран может охватить, на-
пример, весь периметр многоподъездного 
дома, в то время как для решения той же задачи 
с верхнеповоротным краном потребуется уста-
новка двух единиц техники. Это делает КБ-515 
бесспорным лидером по соотношению цены, 
универсальности и эффективности.

Взгляд в будущее

Сейчас характеристики КБ-515 достигли своего 
потолка по высоте и грузоподъёмности. Даль-
нейшее наращивание параметров этой модели 
не планируется. Новый качественный скачок 
будет возможен только в рамках спецпроектов 
на иной конструктивной платформе.

Бóльшая часть эксплуатируемых сегодня в Рос-
сии кранов пятой и шестой групп технически 
устарела и выработала свой ресурс. В пред-
дверии неминуемого массового списания этой 
техники и обновления парка компания MSG 
наращивает производственные мощности. Уже 
в 2026 году планируется выпуск от 5 до 7 кранов 
пятой и, возможно, шестой группы.

Для реализации этих амбициозных планов 
MSG ежегодно инвестирует в закупку специа-
лизированного оборудования, модернизирует 
технологические процессы и ведёт совместные 
исследования с научными институтами для вне-
дрения новых материалов.

Благодаря последовательной модернизации 
компания укрепляет позиции отечественного 
краностроения на рынке.
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MSG В 2025 ГОДУ:
два ключевых выставочных успеха — 
СТТЭкспо и «Металлоконструкции»

2025 год ознаменовался для компании MSG участием в двух клю-
чевых мероприятиях: крупнейшей в России выставке строитель-
ной техники СТТ-Экспо и специализированной выставке «Метал-
локонструкции». Каждая из них принесла компании уникальный 
опыт.

СТТ-Экспо: растущие масштабы

Выставка СТТ-Экспо подтверждает статус круп-
нейшего отраслевого события России и одного 
из ведущих в Европе, ежегодно увеличивая свои 
площади. В этом году экспозиция расширилась 
настолько, что заняла не только основные пави-
льоны выставочного комплекса, но и прилегаю-
щую парковочную территорию.

Наше участие в выставке стало уникальным. 
Его ключевой особенностью стал первый опыт 
совместной экспозиции с нашим стратегическим 
партнёром — компанией LiuGong, дистрибью-
тором башенных кранов которой мы являемся. 
Работа на дилерских условиях и необходимость 
соответствовать высоким стандартам бренда 
потребовали от нас гибкости, но в итоге мы на-
шли взаимопонимание и успешно реализовали 
общий проект.

Центральным элементом нашего совместного 
стенда стал башенный кран, специально достав-
ленный из Китая. Его монтаж представлял собой 
сложную трёхдневную операцию. Кран высотой 
40 метров оказался самым высоким на выставке 
и эффектно выделялся среди других экспонатов 
благодаря окраске в цвета флага Российской 
Федерации.

Главная цель участия в СТТ-Экспо была достиг-
нута. Несмотря на то, что общий поток посетите-
лей, по наблюдениям, в этом году снизился (что, 
вероятно, связано с рыночными тенденциями), 
нам удалось продать не только представленный 
на выставке кран, но и дополнительное обору-
дование со склада. Эта выставка, которую мы 
считаем самой результативной в году, в очеред-
ной раз подтвердила свою эффективность. Наши 
впечатления от участия остались исключительно 
положительными.
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«Металлоконструкции»: подтверждение 
статуса и эмоциональный подход

Второй яркий опыт мы получили на выставке 
«Металлоконструкции», где компания МСГ 
во второй раз подряд заняла первое место в но-
минации «Лучший стенд». Если первую победу 
можно было считать отчасти удачей, то повтор-
ный успех убедительно демонстрирует стабиль-
но высокий уровень нашей работы.

Центром экспозиции вновь стали решётчатый 
настил и макет быстровозводимого здания. Учи-
тывая эффективность проверенного подхода, мы 
решили повторить стратегию, нацеленную на со-
здание положительных эмоций у посетителей.

Совместный стенд компаний «МСГ» и «Евраз 
Стил Билдинг» был выполнен в формате парко-
во-ярмарочной зоны. Эта концепция наглядно 
демонстрировала наш подход к градостроитель-
ству: применять решётчатый настил не только 
в промышленности, но и в городском простран-
стве. Материал идеально вписывается в ланд-
шафт среди зелёных насаждений, пропускает 

влагу, отличается долговечностью и устойчив 
к загрязнениям.

Для привлечения посетителей мы организовали 
точки с мороженым, сладкой ватой и леденца-
ми. Классический принцип «люди идут туда, где 
много людей» сработал безупречно — у нашего 
стенда постоянно собиралась живая толпа.

Поток гостей на выставке «Металлоконструкции» 
превзошёл все ожидания. Если на СТТ-Экспо 
с работой справлялись пятеро сотрудников, 
то здесь даже восемь человек с трудом успевали 
общаться со всеми желающими.

Наш уникальный подход позволил собрать ре-
кордное количество лидов, установить контакты 
с новыми клиентами и в очередной раз уйти 
с выставки с солидным портфелем заказов.

Это вновь подтвердило, что выставки были 
и остаются мощным инструментом для демон-
страции возможностей, укрепления репутации, 
расширения деловых связей и, как следствие, 
для развития бизнеса.

ПОГРУЗЧИК 3 В 1
Объем ковша 1,2 м³

• до 20 т
• 82 м3

• доставка по всей России
• система ГЛОНАСС

ГРУЗОПЕРЕВОЗКИ
ПО РОССИИ

стрела до 37 м, 
г/п 25 тАВТОКРАН ВЕЗДЕХОД 

+7 (915) 815-05-37 Татьяна

+7 (901) 483-18-36 Антон

ПРЕДЛАГАЕМ ВЫГОДНЫЕ 
УСЛОВИЯ АРЕНДЫ

ШИРОКИЙ ВЫБОР СПЕЦТЕХНИКИ
ДЛЯ РЕШЕНИЯ ЛЮБЫХ ЗАДАЧ

г/п стрелы 5тн, 
г/п кузова до 15тнМАНИПУЛЯТОРЫ

стрела до 20 мАВТОВЫШКИ
до 30 тСАМОСВАЛЫ
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— ЗАЛОГ  
ЧИСТОГО ТОПЛИВА
В условиях современного рынка чистота топлива — это не просто 
технический параметр, а прямая экономическая выгода и защи-
та репутации бизнеса. Загрязнения в виде механических частиц 
(песок, пыль, окалина), ВОДЫ и Конденсата неизбежно возника-
ют при транспортировке, хранении на складах и даже в процессе 
дистанционной заправки. Последствия — выход из строя дорого-
стоящего оборудования, простои техники, повышенный расход 
топлива и, как итог, финансовые потери.

Знакомство с линейкой оборудования: 
гибкость под ваши задачи

Наше ключевое преимущество — гибкий 
и технологичный подход. Мы понимаем, что по-
требности нефтебазы, крупного транспортного 
парка или удаленной заправочной станции кар-
динально различаются. Поэтому наша линейка 
оборудования охватывает широкий спектр 
мощностей — от 50 до 700 литров в минуту.

Это позволяет нам предлагать решения для:

•	 Финишной очистки при заправке техники.
•	 Оборудования АЗС и топливных модулей.
•	 Очистки больших объемов в резервуарных 

парках и на складах ГСМ.
•	 Восстановления качества топлива, уже под-

вергшегося загрязнению.

Вся техника проектируется, изготавливается 
и проходит контроль на нашем производстве 
в России, что гарантирует не только высочай-
шее качество, но и оптимальную стоимость, 
независимость от импорта и оперативность 
поставок.

Полный цикл поддержки:  
партнерство, а не просто продажа

Мы выстраиваем долгосрочные партнерские 
отношения с клиентами. Наша ответственность 
не заканчивается на отгрузке оборудования. Мы 
обеспечиваем:

1.	 Полное проектное сопровождение: По-
могаем с подбором оптимальной модели, 
разрабатываем схемы интеграции в суще-
ствующие процессы.

2.	 Шеф-монтаж и пусконаладку: Наши специ-
алисты гарантируют, что оборудование бу-
дет запущено корректно и начнет работать 
с максимальной эффективностью.

3.	 Сервисное обслуживание и наличие ком-
плектующих: Мы обеспечиваем минималь-
ное время простоя вашего оборудования. 
Весь спектр запасных частей и расходных 
материалов всегда в наличии на нашем 
складе.

Заключение

Вопрос качества топлива — это вопрос безопас-
ности и рентабельности бизнеса. Инвестируя 
в современные российские системы очистки 
от компании «ЭКОТЕХ», вы инвестируете в ста-
бильность, снижаете операционные расходы 
и защищаете свою технику.

Четкая цель, которую мы ставим перед собой: 
Ликвидировать риски и издержки, связанные 
с загрязнением ГСМ, для российских пред-
приятий, предлагая высокотехнологичные, 
надежные и доступные решения собственного 
производства.

Именно для решения этих задач более 7 лет 
на рынке успешно работает российский произ-
водитель — компания «ЭКОТЕХ». Мы не просто 
продаем оборудование, мы внедряем культуру 
работы с чистым топливом, обеспечивая нашим 
клиентам уверенность в завтрашнем дне и ста-
бильную работу их активов. +7 909 247 00 37

Аристов Дмитрий
Ивановская обл. г. Родники ул. Маяковского д.12
Е-mail: ec0tech@yandex.ru
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ОТ ЧАСТНЫХ ДОМОВ 
К ИНДУСТРИАЛЬНЫМ 
ОБЪЕКТАМ:
промышленная линейка  
профлиста MSG

Изменения на рынке требуют корректировки подходов. Раньше 
подразделение MSG «Кровля 2.0» ориентировалось в основном 
на частные дома и малоэтажное строительство, выпуская клас-
сические профили С-8 и С-20, металлочерепицу, гладкий лист 
и доборные элементы. Однако с ростом строительства промыш-
ленных и складских объектов вырос спрос на профнастил с повы-
шенной несущей способностью. Так в нашей продукции появилось 
направление «высоких волн» — профили НC-35, Н-57, Н-75.

Анализ показал: рынок нуждается в ка-
чественном индустриальном профли-
сте. Теперь мы предлагаем решение, 
которое было так необходимо нашим 
клиентам.

Нашей первой линией стала Н-57. 
Мы собрали её самостоятельно 
(об этом — в предыдущих выпусках), 
и это позволило нашим специалистам 
досконально изучить оборудование 
и технологию производства. Сегодня 
мы расширяем ассортимент: в него 
вошли профили НC-35 и Н-75, которые 
незаменимы там, где важна прочность 
и способность выдерживать серьёзные 
нагрузки.

Где и как применяются профили

•	 Кровля и перекрытия. Профили с высокой 
гофрой эффективно выдерживают значи-
тельные снеговые нагрузки. Модели Н-114 
и выше позволяют применять беспрогон-
ные системы, что снижает общие затраты 
на строительство.

•	 Несъёмная опалубка. Профили использу-
ются при заливке бетонных перекрытий, 
выполняя функцию опалубки.

Технологии и возможности

•	 Длина: производим профлист длиной 
до 12‑13 метров.

•	 Качество материалов: работаем с металлом 
лидеров отрасли — «Северстали» и ММК. 
Мы строго контролируем толщину металла, 
цинкового и полимерного покрытий, чтобы 
обеспечить долговечность и безупречный 
внешний вид продукции.

Справка:  
цифры в марки-
ровке (напри-
мер, «35», «57», 
«75») означают 
высоту волны 
в миллиметрах. 
Чем выше вол-
на — тем больше 
жёсткость и не-
сущая способ-
ность листа.

Мы открыты к диалогу и готовы к совместной 
работе. Наша команда адаптирует решения 
под ваши задачи и предлагает партнёрство тем, 
кто, как и мы, ценит качество и надёжность.

Наши профлисты уже 
используются на объектах 
федеральных сетей 
«Магнит» и «Пятёрочка», 
а также в цехах швейной 
фабрики «Натали».
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РАЗРАБОТКА 
СОБСТВЕННОГО 
ОБОРУДОВАНИЯ

Мы столкнулись с серьёзной 
зависимостью от импорта: всё наше 
оборудование ранее приобреталось 
в Европе по высоким ценам, 
а сейчас его поставки полностью 
прекратились. Эта ситуация 
подтолкнула нас к стратегическому 
решению — освоить собственное 
машиностроение.

Сегодня мы накопили уникальный опыт 
в разработке и производстве такой 
техники, что стало нашим ключевым 
конкурентным преимуществом. Спрос 
на рынке оказался настолько высоким, 
что сформировалась очередь из заказов.

Таким образом, наш фокус сместился: 
от обеспечения собственного произ-
водства — к насыщению рынка уникаль-
ным отечественным оборудованием.

Линия прессованного настила

Мы разработали новую линию на базе 
серийного пресса. Её ключевые преи-
мущества:
•	 Технологичность и простота: не 

требует сложного обучения пер-
сонала.

•	 Экономичность: доступная стои-
мость производства и эксплуатации.

•	 Производительность: выпускает 
маты настила размером до 3×1 метр.

•	 Гибкость: работаем с несущей по-
лосой высотой 30–50 мм и любым 
шагом связующей полосы.

Уникальная дисковая пила

Наша гордость — линия поперечного 
раскроя решётчатого настила. Она 
способна одновременно выполнять 
до 20 различных задач на резку. 
Ключевое преимущество — высокая 
точность (допуск до 0,5 мм) и чисто-
та реза при скорости до 10 м / мин. 
Это решение превосходит традици-
онные методы, значительно снижает 
количество отходов и гарантирует 
безупречное качество готовой про-
дукции.
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Технологический процесс:

1.	 Подача сырья: стальная проволока 
сечением 5,5 мм (разных марок) 
поступает в формообразующий 
инструмент — фильеру.

2.	 Формовка: в процессе пласти-
ческой деформации проволока 
приобретает новую геометрию, 
площадь сечения и превращается 
в точный квадратный пруток.

3.	 Фасовка: готовый витой квадрат 
сматывается в бунты (мотки) 
для передачи на следующий произ-
водственный этап.

Ключевые характеристики:

•	 Производительность:  
до 2 тонн за смену;

•	 Функция: соединение несущих 
полос, увеличение жёсткости 
и создание противоскользящей 
поверхности;

Проще говоря, эта линия обеспечивает 
надёжность, безопасность и долговеч-
ность нашего настила.

Линия витого квадрата

Наше производство 
оснащено уникальной 
линией, которая преобра-
зует стальную проволоку 
в витой квадрат — клю-
чевой элемент сварного 
решётчатого настила.

Контроль над сырьевыми ресурсами

Для обеспечения полной независимости мы ос-
воили производство собственного сырья. Наша 
линия производит плющеную стальную ленту, 
преобразуя стальную проволоку в прямоуголь-
ные полосы со скруглёнными краями. Эта лента 
служит связующим элементом в прессованном 
настиле, что гарантирует нам гибкость произ-
водства и полный контроль над поставками.

Наше оборудование обладает рядом 
конкурентных преимуществ:

•	 Уникальные разработки. Отдельные наши 
решения (например, специализированные 
пилы и подающие устройства) не имеют 
аналогов на отечественном рынке.

•	 Оптимальная стоимость и сроки. Мы произ-
водим станки быстрее и дешевле импорт-
ных аналогов из Китая и Европы, что осо-
бенно актуально в условиях нестабильности 
внешних поставок.

 prof-gr.ru
 8 (4932) 36-06-06 
 manager@prof-gr.ru
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КАПИТАЛЬНЫЕ 
БЫСТРОВОЗВОДИМЫЕ 
ЗДАНИЯ:
фиксированная цена 
и гарантированное качество

Наша компания обладает 
многолетней экспертизой 
в реализации коммерческих 
и промышленных объектов: 
складов, производственных 
комплексов, торговых центров 
и объектов нефтегазохимии. 
Благодаря полному циклу 
работ — от проектирования 
до ввода в эксплуатацию — 
мы точно знаем стоимость 
каждого этапа и оптимальные 
материалы, оперативно 
адаптируя сортамент стали 
под задачи проекта.

Например, при росте цен на швеллер мы опера-
тивно заменяем его на более выгодную двутав-
ровую балку, и так же гибко возвращаемся к ис-
ходному решению при изменении конъюнктуры.

Главная проблема заказчика — неопределён-
ность в стоимости и срывы сроков. Нередко 
заявленная низкая цена в итоге оборачивается 

некачественным результатом или незавершён-
ным объектом, что вынуждает искать нового 
подрядчика — а это, как правило, ведёт к ещё 
большим расходам.

Проанализировав эти проблемы, мы создали 
новый продукт для рынка: капитальные быстро-
возводимые здания с фиксированной ценой, 
построенные по беспрогонной технологии.

Наше решение простое и эффективное.  
В него входят:

•	 Каркас с фиксированной ценой;
•	 Готовые железобетонные фундаменты и ко-

лонны заводского изготовления, не требую-
щие дорогостоящей огнезащиты;

•	 Металлическое покрытие с фермами по-
ниженного пояса и продуманной системой 
внутреннего водостока.

Ключевые преимущества:

•	 Внутренний водосток защищён от повреж-
дения снегом и льдом, в отличие от наруж-
ных систем.

•	 Мы исключили хаотичный сброс воды на 
отмостку, который разрушает фундамент.

•	 Конструкция рассчитана на долговечную 
эксплуатацию без постоянного ремонта.

Наш подход основан на немецком принципе 
«preiswert» — когда цена полностью соответству-
ет качеству. Все конструкции моделируются в 
3D-среде, что гарантирует 100%-ную точность 
сборки на объекте.

Болтовые соединения минимизируют свароч-
ные работы и позволяют нашим специально 
обученным бригадам проводить монтаж макси-
мально быстро. Экономия времени на сборке 
напрямую снижает стоимость монтажных работ, 
что положительно сказывается на итоговой 
цене для заказчика. В результате вы получаете 
долговечное и надёжное здание, соответствую-
щее самым высоким стандартам качества.

Кроме того, оконные и дверные ригели можно 
установить в любом месте без сварки и химиче-
ских анкеров — для этого в колоннах уже пред-
усмотрены специальные резьбовые втулки.

Важное замечание: не стоит сравнивать нашу 
технологию капитального строительства со 
временными зданиями из ЛСТК (лёгких сталь-
ных тонкостенных конструкций).

Хотя их цена может быть сопоставима, ЛСТК — 
это временные сооружения, не рассчитанные 
даже на 50 лет службы. Основной недостаток 
ЛСТК — пожарная безопасность: тонкостенные 
конструкции не выдерживают огневую нагрузку 
даже 15 минут, что приводит к обрушению и соз-
даёт риск для жизни людей. В России выполнить 
требования пожарной безопасности для зданий 
из ЛСТК законодательно невозможно.

Наша технология позволяет строить в любом 
регионе России. Модульность и продуманные 
узлы обеспечивают высокую скорость сборки.

Мы рассчитаем стоимость проекта «под ключ» 
всего за три дня и зафиксируем цену работ на 
весь период строительства. Стоимость матери-
алов может меняться, но наша цена останется 
неизменной.
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ОТ ПЕРВОГО ЦЕХА 
ДО АВТОМАТИЗИРОВАННОГО 
КОМПЛЕКСА:
как MSG меняет рынок  
металлоконструкций

Пятнадцать лет назад создание подразделения 
металлоконструкций MSG стало одним из первых крупных 
проектов будущего холдинга. За это время мы прошли большой 
путь — и главное, что прошли его вместе с нашими заказчиками. 
Каждый этап нашего развития был ответом на конкретные задачи 
и вызовы, которые они нам доверяли.

Начало пути и достигнутые результаты

Значительный рывок мы совершили в 2021 году, 
заняв часть цехов завода «Строммашина». Это 
был выход на новый уровень. Первым делом мы 
построили дробеструйную камеру — так в Ива-
нове появилось единственное предприятие, 
способное готовить к покраске крупногабарит-
ные конструкции в промышленных масштабах.

На этом мы не остановились:

•	 Организовали отопление цехов для ком-
фортной работы в течение всего года;

•	 Внедрили современный сварочный робот 
Abagy, который гарантирует безупречное 
качество и стабильность каждого шва;

•	 Создали новую производственную цепоч-
ку — от приёмки металлопроката до отгруз-
ки готовых конструкций.

Сегодня наша цель — достичь стабильного вы-
пуска 1000 тонн металлоконструкций в месяц. 
И за этой цифрой — годы системной работы, 
экспериментов и инвестиций.

Умное оборудование  
и рост производительности

Долгое время главным «узким местом» в нашем 
производстве был раскрой сортового проката — 
балок, швеллеров и уголков. Именно на этом 
этапе постоянно возникали заторы, которые 
приводили к потерям времени и простоям.

Чтобы устранить это ограничение и выйти 
на новый уровень эффективности, мы инвести-

ровали в современный обрабатывающий ком-
плекс для автоматизированного раскроя — один 
из всего двух подобных в России. Его возможно-
сти впечатляют:

•	 Обрабатывает балки высотой до 1250 мм 
и шириной полки до 800 мм.

•	 Работает полностью в автоматическом 
режиме: самостоятельно подаёт металл, 
хранит заготовки в буфере и штабелирует 
готовые детали.

•	 Оснащён лазерной 3D-головкой, которая 
вращается во всех плоскостях. Она выпол-
няет резку, сверление, зенковку и снятие 
фасок под любым углом, а также наносит 
разметку для последующей сборки.

Теперь на сварочные посты поступают заготов-
ки, полностью готовые к сборке, без необходи-
мости какой‑либо доработки.
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Цифровая связка:  
от модели до готовой балки

Особой гордостью для нас стала 
глубокая автоматизация. Про-
граммное обеспечение комплекса 
напрямую интегрировано с TEKLA 
Structures 3D, где создаются проектные 
модели. Что это даёт заказчику?
•	 Программа раскроя формируется автомати-

чески на основе 3D-модели здания.
•	 Учитываются все детали, включая маркиров-

ку местоположения каждого элемента.
•	 Сборка сводится к точному монтажу готовых 

деталей, что исключает ошибки и снижает 
зависимость от узкоспециализированных 
кадров.

Новые возможности  
для рынка и клиентов

Производительность нового оборудования 
превышает внутренние потребности завода, и мы 
готовы предложить ещё одно направление.

Теперь доступны:
•	 Готовые к монтажу прогоны — высочайшая 

точность и полная комплектация.
•	 Полуфабрикаты балок и колонн с техноло-

гической разметкой для простой сборки 
и сварки — идеальное решение для произ-
водств с менее технологичным оснащением.

Для заказчиков это прямая экономия: отпада-
ет необходимость в газовой резке и прожиге 
отверстий на стройплощадке, а также в оплате 
дополнительных операций на заводах с уста-
ревшим оборудованием. Мы берём на себя 
всю сложную технологическую часть, позволяя 
клиенту сосредоточиться на основном — строи-
тельстве объекта.

Забота о качестве: чистота металла 
с первого этапа

Мы уделяем особое внимание 
подготовке поверхности. Поми-

мо двух действующих камер — 
для дробеструйной обработки 
и обработки купершлаком — мы 
ввели в эксплуатацию третью: 

автоматическую проходную дробеструйную ка-
меру. Она очищает весь входящий металлопро-
кат от окалины на стартовом этапе, обеспечивая 
идеальную основу для дальнейших работ.

Мы также внедрили двойную дробеструйную 
обработку — на входе и на выходе производ-
ства. Это критически важно, поскольку уже 
через 8 часов после очистки металл начинает 
окисляться, и образовавшаяся плёнка ухудшает 
адгезию антикоррозийного покрытия. Наличие 
камеры на финальном этапе позволяет повтор-
но очистить готовое изделие перед покраской, 
что гарантирует безупречное нанесение и дол-
говечность лакокрасочного слоя.

Готовность  
к масштабным проектам

Сегодня наш завод обла-
дает всей необходимой 
инфраструктурой для на-
ращивания объёмов 
и реализации крупных 

инфраструктурных проектов. Мы готовы обра-
батывать тяжёлые нестандартные конструкции, 
гарантируя при этом соблюдение высоких стан-
дартов качества.

MSG гарантирует безупречное качество, соот-
ветствующее всем ГОСТам, СП и нормам про-
изводства металлоконструкций. Однако для нас 
важнее, чтобы вы, как заказчик, ощущали эту 
разницу не только в документах, но и на практи-
ке: в соблюдении сроков, удобстве и итоговом 
результате.

Рост объёмов производства позволяет нам пред-
лагать более выгодные цены на строительство 
благодаря эффекту масштаба. Высокая произ-
водительность также сокращает сроки поставки 

материалов и общее вре-
мя реализации проекта. 

В результате вы сможе-
те начать эксплуата-

цию объекта раньше 
запланированного 

срока.
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ЛАЗЕРНЫЙ СТАНОК

ТОЛЩИНА, мм до 40 До 20 До 20

МОЩНОСТЬ, кВт 12 6 6

РАЗМЕР СТОЛА, мм 3 000 х 13 000 1 500 х 6 000 1 500 х 3 000

•	 РЕЗКА И ГИБКА ЛИСТА

•	 ЛИСТОВЫЕ ЭЛЕМЕНТЫ КРУПНОГАБАРИТНЫХ  
МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ

+7 (915) 82 999 71

ЭЛЕКТРОДЫ · СВАРОЧНАЯ ПРОВОЛОКА
ОТРЕЗНЫЕ КРУГИ ПО МЕТАЛЛУ

ЗАКАЗЫВАЙТЕ СЕГОДНЯ!
У НАС ДОСТУПНЫ ОПТОВЫЕ

И РОЗНИЧНЫЕ ЦЕНЫ
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ИТОГИ ГОДА:  
КЛЮЧЕВЫЕ ПРОЕКТЫ  
И ДОСТИЖЕНИЯ
Уходящий год стал периодом реализации уникальных 
и действительно серьёзных проектов. Подведём итоги наиболее 
значимых достижений.

Мы задействованы в масштабном дол-
госрочном проекте по производству 
стандартных узлов водной платформы 
грузоподъёмностью 2000 тонн. Эта 
конструкция предназначена для подъ-
ёма из воды тяжёлых судов с целью 
их последующего ремонта в цехах. 
Поставки узлов по проекту осущест-
вляются поэтапно и продолжаются 
до сих пор.

В этом году мы приняли участие в проекте по изго-
товлению уникальных металлоформ для свай. Ра-
боты ведутся на условиях подряда — мы оказываем 
поддержку нашим партнёрам, компании КСП.

Мы изготавливали формы для свай длиной 16 м 
с квадратным сечением 350×350 мм. Самая ин-
тересная особенность — механизм, получивший 
название «Ромашка». Это сложная рабочая кон-
струкция, в которой съём готового изделия (сваи) 
происходит за счёт деформации и изгиба фор-
мующей части. В сложенном состоянии извлечь 
сваю невозможно, но когда механизм «Ромашка» 
раскрывается, изделие легко вынимается.

Сваи предназначены 
для строительства 
скоростной магистрали 
Москва — Казань
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Успешно завершилось строительств волейболь-
ной арены, для которой мы изготовили и смон-
тировали металлические фермы высотой 6 м 
и длиной 60 м (при этом каждая весила 15 т). Из-
за таких габаритов перевезти их в сборе было 
невозможно, поэтому сначала конструкции пол-
ностью сварили на производстве для контроля 
качества, затем разобрали и транспортировали 
на объект.

Наш решётчатый настил поставляется 
на АЭС в Бангладеш и на атомные 
электростанции Африканского континента.

ПРОФЛИСТ, МЕТАЛЛОЧЕРЕПИЦА
И ПОТОЛОЧНО-СТЕНОВЫЕ ПАНЕЛИ
ОТ ПРОИЗВОДИТЕЛЯ

(4932) 930-330

ПРОИЗВОДИМ:

Выпускаем до 30 метров листа в минуту, поэтому срок 
изготовления и комплектации заказа составляет от 1 дня

	9 ПОТОЛОЧНО-СТЕНОВЫЕ ПАНЕЛИ;

	9 ГЛАДКИЙ ЛИСТ  
С НАНЕСЕНИЕМ ЗАЩИТНОЙ ПЛЕНКИ;

	9 ФАСАДНЫЙ ПРОФЛИСТ  
С ВЫСОТОЙ ВОЛНЫ С8;

	9 КРОВЕЛЬНЫЙ ПРОФЛИСТ  
С20А, С20В, С20R;

	9 МЕТАЛЛОЧЕРЕПИЦУ «МОНТЕРРЕЙ»  
И «СУПЕРМОНТЕРРЕЙ»;

	9 ДОБОРНЫЕ ЭЛЕМЕНТЫ КРОВЛИ;

	9 ПРОФНАСТИЛ Н57;

	9 ПРОФЛИСТ Н75 И НС35;

	9 КАЧЕСТВЕННОЕ СЫРЬЕ.

Металлочерепица

Потолочно-стеновые панели

Профлист
Доборные

элементы кровли

КРОВЛЯ 2.0

ИЗГОТАВЛИВАЕТСЯ 
В РАЗМЕР
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РЕИНКАРНАЦИЯ 
«СТРОММАШИНЫ»:
как мы превратили руины 
в индустриальный парк за пять лет

В 2020 году, на фоне пандемии и глобальной неопределённости, 
мы приняли одно из самых смелых решений — приобрели часть 
завода «Строммашина». Со стороны это могло показаться 
авантюрой: предприятие представляло собой разграбленные цеха 
с оборудованием, сданным в чёрный металлолом. Решающими 
факторами, как это часто бывает, стали низкая цена и, не скроем, 
предпринимательское чутьё, подсказавшее, что кризис — время 
колоссальных возможностей.

Хронология инвестиций:  
поэтапное приобретение

Изначально мы договорились с продавцом о вы-
годных условиях, но выкупали завод поэтапно. 
Этот опыт стал для нас ценным уроком: каждая 
следующая покупка обходилась нам вдвое доро-
же предыдущей.

Процесс проходил в несколько этапов. Мы 
начали с цеха №40 общей площадью 28 тысяч 
квадратных метров, приобретая его пролёты 
в три приёма:

1.	 Первая очередь: выкуп начальных пролётов 
с немедленным переводом туда производ-
ства металлоконструкций.

2.	 Вторая очередь: приобретение следующих 
пролётов для организации производства 
решётчатых настилов (с переносом мощно-
стей из Череповца).

3.	 Завершающий этап: выкуп оставшихся 
площадей под размещение новых произ-

водств — башенных кранов, литейного цеха, 
механической обработки, а также лазерного 
раскроя и гибки.

Следующим шагом стали инвестиции в инфра-
структуру: мы приобрели административно-бы-
товой корпус (АБК), деревообрабатывающий 
цех, насосные станции, инженерные сети и мно-
жество вспомогательных объектов.

2021 г.2021 г.

2021 г.
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Недавно, в конце 2025 года, мы завершили 
сделку по цеху №50, выкупив его оставшуюся 
часть. Сегодня мы — крупнейший резидент 
«Строммашины» как по занимаемой площади, 
так и по количеству сотрудников.

Реконструкция

Когда мы приобрели завод, некоторые пролё-
ты, в том числе малярный цех, не имели даже 
бетонных полов — вместо них был обычный 
грунт. Электрическая инфраструктура была 
полностью демонтирована, а краны — разгра-
блены.

Мы поэтапно восстановили инженерные систе-
мы: электроснабжение, водоснабжение, канали-
зацию, водоотведение и ливневую канализацию. 
В прошлом году мы завершили строительство 
котельной, а в этом — запускаем отопление всего 
цеха №40. АБК и деревообрабатывающий цех 
уже подключены к системе.

Цех №50 пока ожидает реконструкции: в насто-
ящее время проводится экспертиза его несущих 
конструкций. Мы планируем постепенно восста-
новить и усилить их. На данный момент там уже 
залито около половины полов и отремонтиро-
вана кровля, однако ключевой задачей остаётся 
укрепление конструкций из‑за их неудовлетво-
рительного состояния.

Битва со сроками и температурой

В процессе реконструкции перед нами встали 
два серьёзных вызова.

Чтобы не сорвать запуск производства, нам при-
шлось в срочном порядке построить резервную 
электрокотельную мощностью 650 кВт. Ситуа-
ция была критической: оборудование (лазеры 
и литейные машины) уже находилось в пути, 
а цеха оставались неотапливаемыми, что де-
лало невозможной его эксплуатацию. Запуск 
электрокотельной удалось осуществить в самый 
последний момент, что позволило начать работу 
в запланированные сроки.

Оптимизация отопления  
и уникальные решения

Отапливать такое большое пространство элек-
трокотлом было бы экономически невыгодно. 
Мы нашли нестандартное решение: выполнили 
подшив потолка снизу, чтобы сократить ота-
пливаемый объём до 16 метров. Для этого была 
разработана уникальная технология монтажа 
сэндвич-панелей к нижнему поясу фермы — 
снизу вверх, без использования традиционных 
кранов. Этот проект стал для нас успешным 
монтажным кейсом.

Борьба с вибрацией

Другая проблема — динамические нагрузки 
от мостовых кранов на 16‑метровой высоте, вы-
зывающие сильную вибрацию. Из-за неё могли 
выкручиваться саморезы и возникал риск 
падения сэндвич-панелей. Мы разработали 
специальный шарнирный узел, который позво-
ляет панелям «подстраиваться» под вибрацию, 
значительно снижая риск ослабления крепежа. 
Это решение успешно функционирует уже два 
года.

Видение на будущее

Наша главная задача на ближайшие пять лет — 
перевод всего завода в режим работы 24 / 7.

Сейчас

Сейчас

Сейчас

Сейчас
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НОВЫЙ УРОВЕНЬ 
ПАРТНЕРСТВА MSG 
И ГИДРОЛИКИ

Долгие годы компания MSG 
была тем, кто поставлял 
необходимые решения 
для компании «Гидролика», 
ведущего производителя 
систем водоотведения.

В 2025 году мы работали особенно тесно: 
строили для них сложный объект, который стал 
их новой производственной площадкой. Это 
было сотрудничество, основанное на макси-
мальном доверии и глубоком понимании про-

цессов. На удаленной локации отсутствовали 
элементарные ресурсы — ни кранов в аренду, 
ни строительных магазинов, ни общежитий.

Мы смогли продемонстрировать принцип 
«Единого окна». Клиент получил готовый объект, 
работая только с нами. Себя проявили сразу 
пять наших подразделений: мы произвели ме-
таллоконструкции, изготовили и смонтировали 
мостовой кран, выполнили работы по теплово-
му контуру (включая ограждающие конструк-
ции и бетонные работы) и отполировали полы 
до идеального состояния — предоставили «Ги-
дролике» полностью готовый объект с единой 
гарантией и одним подрядчиком.
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Когда работаешь с продуктом, который знаешь 
изнутри, который помогал создавать, который 
лично монтировал — его легко рекомендовать.

Сегодня наше сотрудничество вышло на новый 
этап: мы стали дилером компании «Гидролика». 
Теперь предлагаем их продукцию — высоко-
классные системы водоотведения для частного 
и промышленного сектора, включая долговеч-
ные чугунные решетки и люки.

Не стоит недооценивать важность качественно-
го водоотведения. Это вопрос не только эсте-
тики и порядка, как многие привыкли думать. 
Отсутствие продуманной системы — прямая 
дорога к проблемам: разрушенный фундамент, 
подмытые дорожки, заболоченная территория. 
Мелочь? Возможно. Но мелочи имеют свойство 
накапливаться.

Мы, как бывшие поставщики, а теперь дилеры, 
готовы предложить вам полную инженерную 
поддержку: от точного расчета системы водо-
отведения на самом начальном этапе до реали-
зации «под ключ». И, конечно, мы всегда рады 
предложить новинки — например, чугунные 
люки с возможностью изготовления по инди-
видуальному дизайну, которые скоро появятся 
в нашем ассортименте благодаря расширению 
производства «Гидролики».

Именно этот опыт, высокий уровень 
доверия и взаимодействия, и есть тот 
уровень партнерства, которого мы 
стремимся достичь с каждым нашим 
клиентом.

ПРОФЕССИОНАЛЬНАЯ ПОДГОТОВКА  
ПОМЕЩЕНИЙ К ЧИСТОВОЙ ОТДЕЛКЕ

КЛЮЧЕВЫЕ УСЛУГИ:

Мы предоставляем полный комплекс услуг, который позволяет 
быстро перейти к финишному ремонту

Наша репутация — результат тщательного контроля: мы используем только проверенные 
материалы и строго следим за соблюдением технологий на каждом этапе. Все работы 
ведутся по официальному договору с гарантией.

Работаем везде: квартиры, коттеджи, гаражи, коммерческие площади (офисы, торговые 
центры, склады) и промышленные объекты.

•	 Скидки для социально значимых 
категорий: ветеранов, пенсио-
неров, студентов и многодетных 
семей.

•	 Бонус при заказе нескольких ус-
луг одновременно.

•	 Особые условия для партнё-
ров-застройщиков.

Наши преимущества — ваша выгода:

•	 Скорость без потери качества.

•	 Прозрачность.

•	 Любой удобный способ оплаты.

✓	 Стяжка пола за 24 часа 
(полусухой метод)

✓	 Идеальная штукатурка 

✓	 Монтаж инженерных 
систем (электрика)

✓	 Безвоздушное 
окрашивание стен

8 (4932)

575-455 мсгбетон.рф

Сканируйте QR-код,
чтобы узнать о нас 
больше на сайте

г. Иваново,  
ул. Красных Зорь, 73
E-mail: arf.kz@msg37.ru
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РАМИН  
ИБРАГИМОВ  
Это партнёрство — манифест о том, что архитектура 
и промышленность призваны работать в тандеме, чтобы не просто 
строить, но и менять ментальность российского общества.

История этого сотрудничества началась с лёгкой 
переписки в соцсетях. Увидев наш креативный 
ролик со сбросом автомобиля с башенного кра-
на, Михаил написал Рамину, полный энтузиазма. 
Вспомнив былые времена и общие взгляды, они 
решили: «Давай сделаем что‑нибудь крутое!».

Михаил Шатров — уникальный специалист. 
Долгое время он работал в сфере урбанистики, 
преподавал в Московской архитектурной школе 
МАРШ и выступал на профильных форумах. 

МИХАИЛ  
ШАТРОВ

После нескольких лет работы на Бали Михаил 
вернулся в Москву, привезя с собой визионер-
ский подход к архитектуре.

Михаил — создатель Telegram-канала «Циви-
лизация», который объединяет более 3000 
специалистов: госчиновников, девелоперов, 
архитекторов, заказчиков и производителей 
стройматериалов. Его и его команду регулярно 
привлекают к разработке мастер-планов горо-
дов и созданию технических заданий по пре-

образованию городской среды. Они убеждены, 
что архитектура напрямую влияет на сознание 
и интеллектуальный уровень общества: когда 
окружающее пространство становится лучше, 
люди невольно тянутся за ним вслед.

Мы наблюдаем, как идеи, некогда казавшиеся 
безумными, преображают города. Яркий при-
мер — проект КБ «Стрелка» в Москве, где впер-
вые существенно расширили пешеходную зону. 
Это решение тогда вызвало волну критики: «Вы 
уничтожаете проезжую часть! Москва встанет 
в пробках!». Кто мог подумать, что тротуар можно 
сделать настолько широким, чтобы там разме-
стились уличные кафе, и люди получили возмож-
ность спокойно пить кофе в безопасности рядом 

с оживлённой дорогой? Сегодня уже невозмож-
но представить Москву без этих просторных 
и стильных общественных пространств.

Возвращение производства в город

Основным результатом коллаборации стал от-
раслевой подкаст «Light Industrial», посвящённый 
концепции промышленных зданий нового типа. 
В диалоге с экспертами Рамин поднимает акту-
альную проблему: в советский период промыш-
ленность (часто неэкологичная) была градообра-
зующим фактором, но затем возникла тенденция 
к выводу предприятий за пределы МКАД. Однако 
полноценная городская среда не может суще-
ствовать без промышленности!
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Возвращение производства в город — требова-
ние современного мира. Речь уже идёт не о ток-
сичных заводах, а о современных технопарках, 
где размещаются предприятия микроэлек-
троники, компактной логистики, мануфактуры 
и лёгкой промышленности. Дизайнер одежды, 
конструктор или разработчик микросхем не по-
едет работать в «деревню» — им необходима 
городская среда, вдохновение, креативное 
окружение и доступ к инфраструктуре: доставке, 
такси, кафе.

Москва уже активно создаёт такие объекты, яр-
ким примером которых является «Технополис». 
Здания в концепции «Light Industrial» внешне 
неотличимы от элитного жилья или бизнес-цен-
тров, окончательно развеивая стереотип 
о «грязном» производстве.

Помимо концепции «Light Industrial», в рам-
ках проекта рассматриваются и другие темы: 
как напольные покрытия и пешеходные дорож-
ки влияют на потоки движения и безопасность 
в городе, а также — как дети существуют в город-
ской среде, включая современные и безопасные 
детские комплексы и площадки.

Лоббирование материалов

Мы не просто участвуем в процессе, а активно 
способствуем использованию экологичного 
решётчатого настила в городской среде. Как от-
мечает Рамин, цель нашего медиа — продемон-
стрировать архитекторам творческий подход 
и современность наших решений.

Ярким примером такого подхода стал проект 
с дизайнерским бюро МОХ в Суздале. MSG 
изготовила решётчатые настилы для объекта 
культурного наследия — бывшего тюремного 
корпуса при соборе. По просьбе заказчика мы 
специально состарили металл, добившись эф-
фекта патины. Хотя мы никогда раньше не вы-
полняли такие работы, нам удалось реализовать 
этот смелый замысел, который вызвал восхище-
ние в архитектурном сообществе.

Этот опыт вдохновил нас на применение корте-
новской стали для решётчатых настилов. Кор-
тен — это материал с характерным ржавым видом, 
который на деле представляет собой стабилизи-
рованный слой патины, устойчивый к коррозии. 
Со временем он не разрушается, а лишь стано-
вится прочнее и приобретает более глубокий 
оттенок.

Использование таких настилов в агрессивных 
средах — например, в Мурманске, с его морозом, 
солёным воздухом и морскими бризами, — по-
зволило бы создавать трапы с противоскользя-
щими зубьями, рассчитанные на 200 лет служ-
бы! Ни у кого из наших конкурентов подобных 
решений нет.

Также у нас появился слоган: «Дерево должно 
жить». Мы выступаем против использования де-
рева в качестве дорожного покрытия, поскольку 
оно подвержено гниению, становится скользким, 
быстро разрушается и порой требует замены уже 
на следующий год. В подкасте мы продвигаем 
этот слоган, чтобы стимулировать отрасль к пере-
ходу на долговечные и технологичные решения.

Перспективы

Ценность этой коллаборации заключается 
не только в прямых продажах, но и в укреплении 
репутации: мы стремимся продемонстрировать 
профессиональному сообществу свою вовлечён-
ность и способность воплощать в жизнь смелые 
проекты.

Для MSG показателем успеха станут инновацион-
ные проекты с металлом. Это партнёрство взаи-
мовыгодно обогащает обе стороны: архитекторы 
получают свободу для творчества, а промышлен-
ность — стимул для разработки новых продуктов.

Таким образом, сотрудничество Ибрагимова 
и Шатрова — это стратегическая инвестиция в бу-
дущее российской урбанистики и производства, 
нацеленная на преобразование городской среды 
и сознания общества.
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КОМПАНИЯ MSG:
полный контроль 
над производственной цепочкой
и ответственность за результат

Многие знают MSG как надёжного поставщика цемента 
и бетона. Пять лет назад мы вышли на новый уровень, 
добавив в портфолио полированные бетонные полы — это 
стало важной точкой роста.

Клиенты оценили нашу аккуратность, 
соблюдение сроков и умение придать бетону 
идеальный товарный вид. Это вызвало 
закономерный запрос: «Сделайте и остальное 
тоже!» Именно поэтому сегодня в MSG 
сформировались три новых направления:

Почему мы взялись за это сами?

Наше ключевое преимущество — пол-
ный контроль над всей производствен-
ной цепочкой. В отличие от многих 
подрядчиков, мы располагаем:
•	 прямыми поставками цемента 

от проверенных производителей;
•	 собственной перевалочной базой;
•	 собственным производством 

бетона;
•	 технической лабораторией;
•	 системой входного контроля сырья.
Каждый замес бетона контролируется 
автоматизированной системой, а ка-
ждая партия проходит лабораторные 
испытания.
Как производственная компания, мы 
изначально ориентированы на каче-
ство материалов и несём полную от-
ветственность за результат — от сырья 
до выполнения работ. Для заказчика 
это означает предсказуемый результат, 
для нас — репутацию, которую мы бере-
жём и укрепляем.

Полусухая стяжка — быстрый и чистый 
способ создания ровного основания 
под финишную отделку. Её преимуще-
ства — стабильный состав смеси и кон-
тролируемая влажность. В результате 
получается плотное, геометрически 
стабильное основание, готовое к уклад-
ке покрытия. На объекте меньше влаги 
и мусора, возможны работы в частично 
отделанных помещениях без риска 
затопления. Для заказчика — минимум 
переделок и чёткий график.

МЕХАНИЗИРОВАННАЯ 
(ПОЛУСУХАЯ) СТЯЖКА 
И ШТУКАТУРКА1
2

3

ТОППИНГОВЫЕ 
ПРОМЫШЛЕННЫЕ 
ПОЛЫ

МОНОЛИТНЫЕ  
РАБОТЫ
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Промышленный пол — это конструктивный 
элемент, рассчитанный на высокие нагрузки: 
стеллажи, погрузчики, транспорт. Ключевые 
требования: соответствие бетона проектной 
марке и технологичное нанесение упрочняю-
щего слоя (топпинга или полимерного покры-
тия). Благодаря собственному лабораторному 
контролю мы обеспечиваем заявленный класс 
бетона и гарантируем проектные характеристи-
ки покрытия. Наша экспертиза в работе с круп-
ными объектами позволяет нам отработать все 
этапы: снабжение, затирку, финишную обработ-
ку и документацию.

Теперь мы сделали процесс максимально простым и удобным 
для наших клиентов. Вы получаете материалы и работы «в одном 
окне», а за всю технологическую цепочку — от начала до конца — 
отвечает компания MSG. Если вам нужно основание, пол или мо-
нолитная конструкция, вы можете заказать всё у нас: в комфортном 
формате сотрудничества и с полной инженерной поддержкой.

Монолитные работы — это возве-
дение строительных конструкций 
путём заливки бетона на месте с об-
разованием единой системы. Если 
мы уже поставляем бетон и отвечаем 
за качество полов, логично доверить 
нам и монолитные конструкции. 
Заказчик получает единого исполни-
теля и стандарт качества. Это удобно 
и для технического надзора: одна 
компания, один пакет документов, 
прозрачная ответственность и пол-
ный контроль на месте.

ЖЕЛЕЗОБЕТОННЫЕ 
ИЗДЕЛИЯ

+7 (920) 674-89-24 – Иван Белых
msgbeton3@bk.ru

Фундаментные блоки 
(вся линейка шириной от 30 до 60 см)

Перемычки, прогоны, балки

Элементы колодцев 
(кольца, крышки, днища колодцев)

Лестничные ступени 

Фундаменты стаканного типа и колонны: 
как под заказ, так и для комплектации 
типовых проектов быстровозводимых зданий

Сваи до 12 метров длиной

Дорожные плиты

Плиты перекрытия пустотные
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ПОЛНЫЙ ЦИКЛ 
СТРОИТЕЛЬНЫХ РЕШЕНИЙ:
преимущества работы с MSG

Торговое подразделение MSG начинало с продажи 
металлопроката. Со временем мы сознательно 
переориентировались на материалы для строительства, 
что не только помогло компании удержаться на рынке, 
но и обеспечило стабильный рост объёмов продаж.

Этот расширенный пакет услуг был создан 
в ответ на ваши запросы. Теперь вы можете 
получать все услуги холдинга комплексно, через 
«одно окно». Наши менеджеры всегда на связи, 
чтобы помочь и проконсультировать по любым 
вопросам.

Логистика и доставка

•	 Отслеживание груза в реаль-
ном времени.

•	 Выгрузка материалов на вашем 
объекте.

•	 Бесплатная доставка для ди-
леров.

•	 Услуга завинчивания свай 
(для строительных компаний). 

Складские  
и сезонные предложения

•	 Акция: Бесплатное хранение  
с ноября до весны.

•	 Бронирование цен на продукцию  
«Кровля 2.0» с отсроченной прокаткой  
и вывозом до мая.

•	 Хранение металлопроката на крытом складе 
(особенно актуально для холоднокатаного 
и оцинкованного металла).

•	 Специальная упаковка продукции (доступна 
при оформлении заказа).

Финансовые 
и клиентские услуги

•	 Оплата на месте: наличными, 
по QR-коду или картой.

•	 Уведомление о готовности заказа 
(для продукции собственного про-
изводства «Кровля 2.0»).

•	 Бесплатный замер кровли и расчёт 
материалов на объекте.

•	 Круглосуточный онлайн-доступ 
к актуальным остаткам и ценам 
на складе.

Обработка металла  
и изготовление деталей

•	 Резка металла по вашим раз-
мерам.

•	 Изготовление пластин 
и закладных деталей любой 
сложности по чертежам.

•	 Плазменная, гильотинная 
и высокоточная лазерная 
резка.

•	 Производство кладочной 
сетки по индивидуальным 
параметрам.

•	 Резка арматуры и проволоки 
в размер.

•	 Гибка профильной трубы 
по радиусу (вальцовка). 

1

2

3

4

Параллельно мы развивали клиентский сервис. 
Сегодня MSG — это не просто склад или мага-
зин, а полноценный партнёр, предлагающий 
комплексные решения. На рынке, где пред-
ложение давно превысило спрос, а товарное 
изобилие стало нормой, ключевым фактором 
выбора стало качество сервиса. И в этом аспек-
те нам есть что предложить.
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ПРОДОЛЬНАЯ РЕЗКА 
СТАЛИ: ОПЕРАТИВНОСТЬ, 
КАЧЕСТВО, ГИБКОСТЬ

Одной из таких услуг стала продольная резка 
рулонной стали на узкие штрипсы. Мы сами 
используем их в производстве решётчатого 
настила более 5 лет, поэтому точно знаем, какие 
параметры обеспечивают удобство на следую-
щем этапе обработки, где возможны погрешно-
сти и какие размеры наиболее востребованы. 
Теперь мы готовы предложить эту отработанную 
технологию нашим клиентам.

Продольная резка (роспуск) — это процесс, 
при котором широкий рулон стали разрезают 
вдоль на несколько узких полос заданной шири-
ны. На первый взгляд всё просто: берётся рулон 
стандартной ширины (1000‑1250 мм), пропу-
скается через дисковые ножи, и получаются 
готовые штрипсы.

Однако для нас важно не просто произвести 
материал, а обеспечить его беспроблемную 
интеграцию в ваше производство. Поэтому мы 
глубоко погружаемся в технологию заказчика: 
выясняем, для каких операций предназначена 
лента (штамповка, гибка, сварка, изготовление 
настила), какие допуски требуются, какая шири-
на будет наиболее удобной и как организовано 
хранение материалов.

Именно поэтому мы не ограничиваемся простой 
порезкой по размерам. В нашей команде рабо-
тает специалист с 20‑летним опытом работы 
с рулонным прокатом и его применением в раз-
личных производствах. Его задача — детально 
изучить технологический процесс заказчика, 
задать профильные вопросы и предложить 
оптимальные параметры ленты (ширину, намотку, 
допуски), которые помогут сократить количество 
переналадок и минимизировать брак.

Технические возможности:
•	 Материал: в основном горячекатаная сталь 

толщиной до 5 мм.
•	 Максимальный вес исходного рулона:  

до 10 тонн.
•	 Ширина исходного рулона: до 2000 мм.
•	 Особенности: резка очень узких лент (на-

пример, 30 мм) может выполняться в не-
сколько проходов.

Развитие сервисных услуг 
стало одной из наших 
ключевых задач в 2025 году. 
Многие операции с рулонной 
сталью, которые мы годами 
оттачивали для собственного 
производства, были 
доведены до стабильно 
высокого уровня. Обладая 
свободными мощностями, 
мы решили предложить 
клиентам доступ к этому же 
качеству.

1 Начальный этап

Процесс роспуска

Финальный этап

2

3
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Актуальность услуги

На сегодняшнем рынке услуг продольного ро-
спуска высокая конкуренция, а цены на металл 
и переработку давно стабилизировались — раз-
ница между предложениями редко превышает 
100‑200 рублей за тонну. Поэтому мы созна-
тельно не вступаем в ценовую конкуренцию, 
а делаем ставку на свои сильные стороны.

Наше ключевое преимущество заключается 
в том, что мы используем для роспуска тот же 
металл, который храним на складе для соб-
ственного основного производства. Это даёт 
клиенту сразу несколько выгод:

1.	 Постоянное наличие материала — на скла-
де обычно представлено около 2000 тонн 
востребованных позиций.

2.	 Высокая оперативность — обработка на-
чинается сразу, без ожидания накопления 
партии.

3.	 Гарантированное качество — мы доскональ-
но изучили свойства металла в процессе 
производства решётчатого настила и можем 
предсказать его поведение при дальнейшей 
обработке.

Наши конкурентные преимущества

•	 Практический опыт. Мы сами используем 
такую ленту в производстве более 5 лет 
и понимаем реальные требования к мате-
риалу.

•	 Стабильное наличие. Держим на складе 
необходимые позиции для собственных 
нужд, что позволяет оперативно выполнять 
многие заказы.

•	 Технологическая экспертиза. Наши специ-
алисты говорят на одном языке с техноло-
гами и готовы обсуждать не только параме-
тры резки, но и особенности дальнейшего 
использования материала.

•	 Индивидуальный подход. Мы подбираем 
решение под конкретный технологический 
процесс, что обеспечивает более устой-
чивый результат для клиента, чем просто 
ценовая конкуренция.

Форматы работы

Мы предлагаем два понятных варианта сотрудничества:
Прямая продажа. Мы закупаем сырьё для собственных 
нужд, нарезаем его по вашим размерам и поставляем 
готовый штрипс.
Давальческая обработка. Вы предоставляете свой ру-
лон, мы выполняем продольную резку, а вы оплачиваете 
стоимость переработки.

ПОЧЕМУ НАШ БАННЫЙ ЧАН — 
ИМЕННО ТОТ:
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Изготовление литых отливок из стали и чугуна
(с возможной дальнейшей механической обработкой)

Изготовление литейных моделей под заказ для производств
 Корпуса нестандартных редукторов, коробок отбора мощности, колосники и элементы 

топок твердотопливных котлов. Элементы архитектуры и благоустройства: столбы, 
цоколи, велопарковки, урны, чугунные элементы уличной и парковой мебели.

+7 (915) 821 94 92
isa.stm@msg37.ru
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КАК МЫ ОТДЫХАЕМ
23 ГОДА МСГ
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ПОСАДКА КЛЕНОВ НА АЛЛЕЕ МСГ

Ре
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Реклам
а

MSG Грузоподъемное
оборудование

Грузоподъемное оборудование

MSG Настил

Сварной, прессованный решётчатый
настил

MSG Типовые здания

Быстровозводимые типовые здания

MSG Бетон

Строительные смеси, цемент

MSG Маркет

Магазин стройматериалов

MSG Кран

Производство и продажа башенных
кранов

MSG Стан

Производство
металлообрабатывающего
оборудования

Кровля 2.0

Кровля, профнастил

Техстройпроект

Проектирование, разработка КМД

MSG Услуги

Устройство 
полированных полов

MSG Строительство

Генподряд, 
металлоконструкции

мсг.рф — каталог строительных решений

MSG Транспорт

Спецтехника и логистика

Супермаркет 
строительных 
материалов 

мсгмаркет.рф
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